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Studium przypadku: Storbildsbolaget (Szwecja)

Cztery lata po wdrozeniu systemu Optimus dash MIS

Profil firmy
Storbildsbolaget — co po szwedzku oznacza ,Wielka Firma Obrazowa” — ma swojg siedzibe w Helsingborgu,
w Szweciji, i od 24 lat dziata w branzy komunikacji wizualnej.

Dzieki solidnym mozliwo$ciom produkcyjnym w zakresie wielkiego i bardzo wielkiego formatu, firma
specjalizuje sie w reklamie zewnetrznej, ekspozytorach, grafice i oznakowaniu, zawsze zgodnie z normami
ISO 9001 i 14001.

Z portfolio klientdbw obejmujgcym wiele marek detalicznych w catym regionie nordyckim, Storbildsbolaget
zdobyta reputacje firmy oferujgcej jakosé, szybkos¢ i innowacyjnosc.

Potrzeba

W 2012 roku, po latach ciagtego rozwoju, zatozyciel i dyrektor Jonas Hellke zrozumiat, ze dalszy rozwéj nie
moze opierac sie wytgcznie na zwigekszaniu zatrudnienia czy powierzchni. Potrzebna byta automatyzacja w
celu zwigkszenia wydajnosci.

Hellke wyobrazat sobie system, ktory pozwoli na:

. Odbieranie zapytan telefonicznych

. Tworzenie wyceny w trakcie rozmowy

. Rejestracje zamowienia i nawet wystawienie faktury w kilka minut

. Monitorowanie dystrybuciji i rentownos$ci na podstawie rzetelnych danych

Jednak na rynku nordyckim nie byto wtedy systemu MIS spetniajgcego specyficzne potrzeby druku
wielkoformatowego. Po wstepnym rozeznaniu Hellke odwiedzit FESPA Digital 2012 w Barcelonie, gdzie
odkryt system Optimus dash MIS.

Rozwigzanie: Optimus dash MIS

System dash firmy Optimus okazat sie jedynym, ktory potrafit obstuzy¢ podtoza i procesy specyficzne dla
Storbildsbolaget: druk o szerokosci do 5 metrow i dlugosci do 100 metrow, specjalne wykoriczenia i szerokg
personalizacje.

Po serii ukierunkowanych spotkan oraz wizycie konsultantéw Optimus w Szwecji, umowe podpisano na

targach Drupa 2012. System zostat wdrozony w 2013 roku. Cho¢ poczatkowo nie istniata szwedzka wersja
jezykowa, zespot dostosowat interfejs do wersji hybrydowej — szwedzko-angielskie;.

Uzyskane wyniki

Po niemal pieciu latach korzysci sg wyrazne i mierzalne:
. +31% Przychodéw: wzrost z 32 do 42 min SEK w ciagu trzech lat oraz 5% wzrost marzy.

. Optymalizacja zakupoéw i magazynu: zastosowanie modutow Optimus pozwolito obnizyé koszty
magazynowania, straty materiatowe oraz liczbe pilnych wysytek.

. Kontrola zakupow: co tydzien przynajmniej 5 zamowien jest odrzucanych z powodu btedéw, co
pozwala unikng¢ zbednych wydatkow.



. Inteligentniejsze planowanie: narzedzie ,what-if” umozliwia wizualne symulacje i oszczednos¢
zasobow.

. Zarzadzanie proaktywne: natychmiastowy wglad w zamoéwienia pozwala przewidywac problemy i
lepiej zarzadzac oczekiwaniami.

. Analiza czaséw: w przypadku jednego statego klienta oszczedzono 20 minut na zaméwieniu (203
zamoéwienia w ciggu szesciu miesigcy = 68 godzin = 20 000 SEK).

. Lepsze wyceny: firma realizuje dzi$ do 4 500 zaméwien rocznie, a doktadnos¢ i szybkos¢
szacowania zostaty podwojone.

. Zwrot z inwestycji w 12 miesiecy: poczatkowa inwestycja w oprogramowanie, sprzet i ustugi
zostata zwr6cona w mniej niz rok.

Whniosek

~Wszystko, do czego dazylismy, zostato osiggniete. Rowniez integracja z naszym systemem ksiegowym
Visma zostata dostosowana do naszych potrzeb.”— Jonas Hellke, Zatozyciel i Dyrektor, Storbildsbolaget.

Storbildsbolaget uwaza system Optimus dash MIS za kluczowe i strategiczne narzedzie. Firma rozwaza juz
kolejne kroki rozwojowe, w tym integracje z rozwigzaniami web-to-print i ustugami kurierskimi.

Kontakt

Wiecej informaciji:

¢ www.storbildsbolaget.se

\. Skontaktuj sie bezposrednio z Jonas Hellke


http://www.storbildsbolaget.se/

